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ПАРТНЕРСТВО

Бизнес ищет, где лучше

СТАТИСТИКА

Расходы превышают доходы
Отчето государственных
расходахв Евросоюзе
в2010 г. опубликовала
cтатистическая служба
Евросоюза — Евростат.

Мария САДОВСКАЯ

Вцелом государственные расхо�
ды 27 стран Евросоюза в 2010 г. со�
ставляли 50,3%от ВВП, а доходы—
44%, что создало дефицит около 6%.
В целом государственные доходы в
2010 г. остались на уровне 2009 г.,
однако в еврозоне они упалина
0,1%от ВВП (45,5% в 2010 г.). Общая
сумма государственных доходов ЕС
в прошлом году—5,4 трлн EUR.
Уровень госрасходов в Евросоюзе

постоянно рос в абсолютномизме�
рении с 1995 по 2008 гг., однако сле�

довал более сложной схеме с точки
зрения процентного соотношения с
ВВП, балансируя в пределах
45�45,8% в 1995�1999 гг. Однако в
1999�2002 гг. они упали до 43,9%—
более резко, чем во времена эконо�
мического кризиса в 2007�2009 гг.
В 2008�2009 гг. изменились уже

абсолютныепоказатели госдохо�
дов—на 6,9% в странах ЕС�27 ина
4%в ЕС�17. Госдоходы состоят из
налогов, социальных взносов, про�
дажи дохода с собственности, а так�
же движения капиталов.
Наиболее важнымиисточника�

ми госдоходов являются налоги
(58,2% в среднемпо ЕС) и социаль�
ные взносы (31,6% в среднемпо Ев�
росоюзу). Только в Чехии, Литве и
Словакии доход с налогов составля�
ет менее половиныобщего государ�
ственного дохода. В Дании онпри�
носит 84,6%от всего дохода госу�

дарства, а вИсландии—75,3%. Бо�
льшая часть системы социального
обеспечения вДании оплачивается
за счет налогов, и поэтому доля со�
циальных взносов в структуре дохо�
дов низкая, лишь около 3,5%. Доход
с торговли составляет около 5,6%от
госдоходов в целомпо ЕС.
В структуре доходов с налогов

главноеместо занимаютналогина
продукциюиимпорт (30%), за ни�
ми следуют подоходныеналоги. В
пересчете на душунаселения госу�
дарственные доходы в среднемпо
ЕС составили 10.800 EUR.Однако
здесь существует серьезныйразрыв
между странами с высокимуровнем
госдохода на душунаселеня (Норве�
гия—36.129 EUR, Люксембург—
32.463 EUR, Дания—23.500 EUR,
Швеция—19.502 EUR) и неболь�
шим (Болгария—1.645 EUR, Румы�
ния—1.954 EUR).

Что касается государственных
расходов, то в абсолютномвыраже�
ниионисократилисьи составили
около6,2 трлн. EURвЕС�27, изних в
странах евросозоны—4,4 трлн.
(50,3и50,5%отВВПсоответственно).
В относительном выражении к

ВВП все не так радужно, но это свя�
зано с тем, что самВВПупал в сред�
немна 5,6%. Следует также по�
мнить, что во времена рецессии бо�
льшенаселения требует социальной
поддержкии выплат пособий, поэ�
тому государственные расходы во
времена кризиса не сокращаются и
иногда даже растут.
В среднемпоЕС государственные

расходынадушунаселения состави�
ли12.238EUR.Лидерыпо госрасхо�
дамнадушунаселения—Люксем�
бург,Дания,ИрландияиШвеция.
Люксембургможет себе это по�

зволить из�за высокого уровня дохо�

дов населения, Дания иШвеция—
за счет их большихВВПи госсекто�
ра, в то время как ирландская ано�
малия вызвана серьезными госрас�
ходамина рекапитализациюбан�
ковского сектора.
Вабсолютномвыражениименьше

всегорасходовалосьначеловекав
Болгарии(1.799EUR)иРумынии
(2.320EUR), большевсего—вЛюк�
сембурге (33.865EUR).Вотноситель�
номвыражениименьшевсегоотВВП
тратилинасвоихжителейвластиБол�
гарии (37,7%)иЭстонии(40%).
Рекордсменыподефициту—Ир�

ландия(32,4%отВВПв2010г.),Гре�
ция(10,4%),Испания(9,3%),Португа�
лия(9,2%)иВеликобритания(10,2%).
Единственнаястранаспрофицитом
бюджетав2010г.—Эстония(0,01%).
Средиевропейскихстран,невходя�
щихвЕС,лидируетНорвегия(профи�
цит—10%отВВП).�

ОткрытиевМинске
представительства
Латвийскогоагентства
инвестицийиразвития
возможно уже нынешней
осенью.

НатальяЖДАНОВИЧ,Минск — Рига

ОдеятельностиЛатвийского
агентства инвестицийиразвития
(LIAA), а также о своем видении се�
годняшнего состояния и ближай�
шихперспектив сотрудничества
предпринимателейиз Беларусии
Латвии корреспонденту "БР" расска�
зали заместитель директора этого
учрежденияМарисЭлертс и руко�
водитель отдела способствования
экспортуИветаСтрупкая.

Три вектора. В работе LIAA собе�
седники "БР" выделяют три основ�
ныхнаправления.Первое—по�
мощь зарубежныминвесторам в по�
иске партнеров в Латвии. Здесь дело
доводится до установления первого
личного контактамежду будущими
компаньонами.
Кроме того, агентство занимается

аспектамипрактическойпомощи в
организации бизнеса наместах. На�
пример, в подборе площадки для
офиса илипроизводства, подключе�
нии ее к городскойинфраструктуре
(телефоны, электричество и т. п.).
Успешнорешать вопросы такого ро�
да сотрудникам LIAAпомогают тес�
ные контакты сместными самоуп�
равлениями Ригии других латвий�
ских городов.
Вторая задачаагентства (кстати,

оноявляется государственнойструк�
турой)—способствованиевнешней
торговлеЛатвии, впервуюочередьс
цельюувеличенияэкспорталатвий�
скихтоваровиуслугвдругиестраны.
В этой работе основнойинтерес

для LIAAпредставляют те субъекты
хозяйствованияЛатвии, которые по�
ка не являются экспортерами, но
имеютпотенциал для того, чтобы
ими стать. Такимпредпринимате�
лямпомогают найти за рубежом
подходящиенишидля своих това�
ров или услуг, предоставляя данные
поисследованию зарубежныхрын�
ков. С ними также проводятся кон�
сультациипо азам законодательства
и национальной специфике вы�

бранной для бизнеса страны, обуча�
ющие семинарыпо основам веде�
ния внешней торговли.
Третий аспект работы, на кото�

ром заострили внимание предста�
вители LIAA, это администрирова�
ние государственныхпрограммпо
поддержке предпринимательской
среды сфинансированиемиз струк�
турныхфондов ЕС. Работа LIAA в
этомнаправлении ведется смомен�
та вступленияЛатвии в ЕС, то есть с
2004 года.

Белорусам на заметку. Остано�
вимся более подробноименнона
той сфере деятельности LIAA, кото�
рая касается работы с программами,
финансируемымииз европейских
структурныхфондов. Как нипара�
доксально, но воспользоваться ими
могли быи белорусские предпри�
ниматели. Разумеется, при опреде�
ленных условиях.
Как рассказалМ.Элертс, обслу�

живание агентствомпрограмм с ев�
ропейским софинансированием
осуществляется на грантовой осно�
ве. Это значит, что любой латвий�
ский бизнесменможет при обраще�
нии в LIAAпретендовать на получе�
ние некоторогофинансирования из
европейскихфондов для реализа�
ции своего бизнес�проекта, если тот
вписывается в рамки какой�либо
программы.
Программы, с которымиприхо�

дится иметь дело LIAA, самые раз�
личные: участие вмеждународных
выставках, ярмарках и торговых
миссиях; консультации; модерниза�
ция инфраструктуры коммерческой
деятельности; развитие новыхпро�
дуктов и технологий; повышение
квалификации сотрудников имно�
гое другое в сфере поддержкипред�
принимательства.
Главное условие, при котором

компанияможет претендовать на
получениефинансовойпомощииз
структурныхфондов ЕС,—регист�
рация в Латвии.Но, оказывается, для
этого совсемне обязательноперево�
дить в Латвию свой бизнес целиком
илииметь там головной офис, до�
статочноналичия дочерней компа�
нииилипредставительства.
Есть, конечно, нюансы, касающи�

еся возможностиучастия в техили
иныхконкретныхпрограммах.На�
пример, еслиречьидет офинанси�
рованииприобретенияновогопро�
изводственногооборудования, топо

условиям грантодателейнекоторое
время (от 3 до5лет в зависимостиот
величиныкомпании) онодолжно
обязательнооставатьсяна террито�
рииЛатвии.Поистеченииэтого сро�
ка оборудованиеможет бытьпереме�
щено зарубеж.Но естьицелыйряд
программ, которымибелорусские
партнеры�инвесторымоглибывос�
пользоваться, неперемещаяфизиче�
ски своепроизводство вЛатвию.
Консультацииповопросамвоз�

можностиучастия в техилииных
программах, в томчислеидлябело�
русскихпредпринимателей, готовы
дать в LIAA.Кроме того, агентство
приглашает всех заинтересованных
предпринимателейбесплатноразме�
щать своибизнес�предложенияна
специальномвеб�ресурсе, который
онопозиционирует какмост кмеж�
дународномубизнесу сЛатвией.
К слову, заинтересованность и го�

товность к более глубокому сотруд�
ничеству с белорусскимипредпри�
нимателями высказывают и латвий�
ские банки.После того как Латвия
пережила кризис (а о том, что стра�
на уже выходит из него, сегодня все
с большей уверенностью заявляют
представители самыхразных слоев
общества), банки разработалиновые
финансовые инструментыи схемы
сотрудничества с зарубежнымибиз�
несменами. Виды сервиса, который
они готовыпредложить предприни�
мателям, выходят далеко за рамки
обычного обслуживания расчетного
счета корпоративных клиентов.
Так, например, руководитель от�

дела представительств АОCitadele
banka Леонид Ямрозик в однойиз
бесед заверил корр. "БР" в готовно�
сти оказания специалистами банка
различных консалтинговых услуг
зарубежнымклиентамне только по
условиямоткрытия счетов в банке,
но ипо регистрациифирмипомо�
щи в дальнейшем сопровождении
бизнеса в Латвии. "Нашбанкимеет
широкую сеть представительств в
различных странах,—рассказал
господинЯмрозик,—и сегоднямы
готовы выступать посредниками в
бизнесе ифинансовых вопросах во
многих регионах. Что касается не�
посредственноЛатвии, то банкCita�
dele чрезвычайно заинтересован в
обслуживании всех отраслей бело�
русского бизнеса, связанного с на�
шей страной (это и транзит, и про�
изводство, и торговля).Мы готовы
участвовать в софинансировании

европейскихпрограмм, кредито�
вать как бизнес, так ифизических
лиц, управлять финансами".

К партнерам поближе. В работе
попривлечениюиностранныхин�
вестиций вЛатвиюLIAA опирается
на сеть представительств за рубе�
жом.Ихпока 11: в Великобритании,
Германии, Дании, Литве, Нидерлан�
дах, Норвегии,Польше, России,
Франции,ШвециииЯпонии, до
конца нынешнего года планируется
открыть еще 3—вУкраине, Китае и
у нас, в Беларуси.
Необходимость иметь представи�

тельства в зарубежных странах объ�
ясняется прежде всего тем, что со�
трудники головного офиса в Риге
специализируются в основномна
тех илииных отраслях рынка и в го�
раздоменьшей степени владеют
спецификой ведения бизнеса в кон�
кретных странах.Между темни для
кого не секрет, что для успешной
работы в тойилииной стране необ�
ходимо хорошо владеть ее языкоми
законодательной базой, знать внут�
реннийрынок, иметь связи в дело�
вых кругах и властных структурах.
Это—минимальныйперечень

требований, которыепредъявляет
руководствоLIAAк соискателямна
должность руководителейоткрывае�
мыхпредставительств.Сейчасидет
подбор такого кандидатаидляБела�
руси. Как толькоонбудетнайден,
представительство вМинскеоткроет�
ся.Назвать точные срокируководст�
во LIAAпока затрудняется, но выра�
жаетнадежду, что этопроизойдет
ещедоконцанынешнейосени.
В агентстве уверены, что после

открытия представительства в Бела�
руси сотрудничество белорусскихи
латвийскихпредпринимателей
выйдет на качественноновый уро�
вень. Ведь у белорусов появится воз�
можность прийти вминский офис
и узнать из первых уст о предложе�
ниях латвийской стороны. А то, что
LIAA является государственным
агентством, послужит для них до�
полнительной гарантиейнадежно�
сти потенциальныхпартнеров.

Риски будут просчитывать. Но
инвесторовждутивнашейстране.В
сегодняшней,нелучшейдляБелару�
сиэкономическойифинансовойси�
туациилюдям,представляющимин�
тересылатвийскихинвесторов,нель�
зябылоне задатьвопросотом,неот�
пугнутлинашипроблемыихбизнес�
менов,рискнутлионисейчасвкла�
дывать средствавбелорусскиепред�
приятия?
Представители LIAA своемнение

на этот счет высказали достаточно
осторожно, предположив, что опре�
деленная доля опасенийна этот счет
у латвийскихпредпринимателей
присутствует. Прежде чем откры�
вать новые бизнесыилиинвестиро�
вать в белорусские производства в
ближайшие год�два, считают они,
большинство латвийскихпредпри�
нимателей "хорошоподумают",
взвесив все "за" и "против".
Чтожекасается ужеработающих

унаспредприятий слатвийскимка�
питалом, тоочьих�либонамерениях
закрытьихилиперевестииз Белару�
си сотрудникамLIAAпоканеизвест�
но.Поихмнению, дляинвесторов
не все такплохо.Например, деваль�
вация страшна впервуюочередь для
тех, кточто�топродаетнабелорус�
скомрынке. Теже, чьепроизводство
работаетна экспорт, наоборот, ока�
зываются в выигрыше,посколькуих
затратыприснижениикурсанацио�
нальнойвалютыснижаются.
Именно величина производст�

венных затрат, которая в Латвии в
годы кризиса сильно росла, и послу�
жила однимиз аргументов в пользу
создания бизнесов с участием лат�
вийского капитала в Беларуси.Они
в нашей стране в то время были зна�
чительнониже, чем вЛатвии, в част�
ности, за счет ценна энергоносите�
ли и стоимости рабочей силы.
Вконцеконцов,несутьважно:

придетлилатвийскийбизнесвБела�
русьили,наоборот, белорусский—в
Латвию.Длявсехваженуспех.Иесли
стремлениеделовыхлюдейксотруд�
ничествупообеимсторонамграни�
цыувенчаетсяуспехом, тоэтопойдет
напользуобоимгосударствам.�

ВLIAAбелорусскиепред(
принимателимогутполу(
читьконсультациипово(
просам участияв про(
граммах,финансируемых
изфондовЕС.
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